
TIREZ PROFIT 
DES 5 À 7 

Choisissez votre formule! 

Présentielle, à distance ou en capsules vidéo

Établir des stratégies 
efficaces pour une 

présence active et rentable 
lors des 5 à 7
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INTRODUCTION

Mot de bienvenue et présentation du formateur
Adaptation des structures de travail en raison de la COVID-19

Objectifs de la formation

AVANT 

Le potentiel dans la sélection des 5 à 7
Les questions à se poser 

Planification et préparation 

PENDANT

Quoi dire, quoi faire, quoi ne pas dire et quoi ne pas faire ?
Discours d’ascenseur 

Durée des conversations 
Nombre de contacts à établir
Les personnes stratégiques

La notion du je-me-moi versus tu-te-toi-vous.
Sortir d’une conversation

Les points en commun avec l’autre
Utilisation du mot « nous »

APRÈS 

Faire un suivi professionnel et productif
Partage sur les réseaux sociaux

CONCLUSION

Plan de suivi pour maintenir les techniques observées
Lectures suggérées et références 

Questions et commentaires

Formule en demi-journée avec exercices et débriefing aussi offerte à partir de 1 750 $
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PLAN DE FORMATION


